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EDITORIAL

KOMMUNIKATION IN CORONA-ZEITEN

LA COMUNICAZIONE Al TEMPI

DEL CORONAVIRUS

Sehr geehrte Damen und Herren
Geschatzte Mitglieder des SPV
Geschatzte SPV Partner

Ich hoffe sehr, dass Sie vom Covid-19-Virus verschont bleiben und
mit guter Gesundheit in die Zukunft schauen kdnnen. Eine starke
Kondition brauchen wir, denn die Corona-Krise hat alle auf die eine
oder andere Art erwischt. Wir werden uns noch lange an behordlich
erlassene Vorsichtsmassnahmen halten missen. Das ist mit Ein-
schrankungen verbunden - sei es im Geschéft, auf dem Arbeitsweg,
im Umgang mit Lieferanten und Kunden und auch im Privatleben.

Die ausserordentliche Situation hat gezeigt, wie wichtig die Kom-
munikation ist, sobald der persénliche und direkte Kontakt einge-
schrankt ist. Es ist selbstverstandlich, dass wir die Verantwortung
gegenlber Kunden und Mitarbeitenden wahrnehmen und die Hy-
giene- und Abstandsregeln bei der Arbeit und im privaten Rahmen
einhalten. Gleichzeitig ist es wichtig, den wirtschaftlichen Betrieb
soweit wie mdoglich sicherzustellen. Da ist Kreativitat gefragt und
die Nutzung aller maglichen neuen Kommunikationsmittel. Whats-
App, Skype, Zoom und so weiter sind in unserem Alltag schon fast
selbstverstandlich geworden. Aber auch der regelmassige Mitglie-
der-Newsletter, den wir im Marz lanciert haben, hat sich etabliert.
Die hohen Nutzungszahlen zeigen, dass wir damit ein wichtiges
Bediirfnis abdecken.

Als Plattenleger und -handler sind Sie immer wieder mit neuen
und Uberraschenden Situationen konfrontiert. Als Branchenverband
unternehmen wir weiterhin alles, um Sie dabei zu unterstiitzen.
Dazu gehort zum Beispiel der Erfahrungsaustausch beziiglich
Finanzierung, Organisation und Weiterentwicklung, wie auch das
Kompetenzlabel PLATINIUM als Marketing- und Vertrauensmass-
nahme. Auch die Aus- und Weiterbildung darf nicht auf der Strecke
bleiben - der Betrieb im Bildungspark Dagmersellen wird so gut
wie mdglich und natirlich unter Einhaltung der Vorsichtsmassnah-

men weitergefiihrt.

Gemeinsam fiir die Branche - so sind und bleiben wir stark. Ich

wiinsche Ihnen Gesundheit und viel Zuversicht.

Elisabeth Arm, SPV Zentralvorstand

Gentili Signore e Signori
Stimati membri ASP
Stimati partner ASP

Mi auguro di cuore che non siete stati colpiti dal COVID-19 e che
possiate guardare al futuro in buona salute. Ora dobbiamo esse-
re forti, perché la crisi causata dal coronavirus ha colpito tutti in
un modo o nell'altro. Dovremo rispettare le misure precauzionali
emesse dalle autorita per molto tempo e cid comportera delle re-
strizioni in azienda, sul tragitto per recarsi al lavoro, nei rapporti
con fornitori e clienti e persino nella vita privata.

La situazione straordinaria che si & venuta a creare ha dimostrato
quanto sia importante la comunicazione quando il contatto persona-
le e diretto & limitato. E chiaro che ci assumiamo le nostre respon-
sabilita nei confronti dei nostri clienti e collaboratori e per questo
motivo rispettiamo le norme in materia di igiene e distanza sociale
sia sul lavoro che in ambito privato. Nel contempo & importante
garantire, per quanto sia possibile, un'attivita economicamente red-
ditizia. Questo richiede creativita e l'impiego di tutti i nuovi mezzi di
comunicazione possibili. Programmi come WhatsApp, Skype, Zoom
sono diventati ormai parte integrante della nostra vita quotidiana. Ma
anche la newsletter periodica destinata ai nostri membri, attiva dal
mese di marzo, ha ottenuto un riscontro positivo. Le elevate cifre
di utilizzo dimostrano che in questo modo stiamo rispondendo a

un’esigenza importante.

In qualita di piastrellisti e rivenditori di piastrelle avete sempre a
che fare con situazioni nuove e inaspettate. Come associazione di
categoria, continueremo a fare tutto il possibile per sostenervi. Cio
include, ad esempio, lo scambio di esperienze in materia di finan-
ziamento, organizzazione e sviluppo, nonché il marchio di compe-
tenza PLATINIUM come misura di marketing e di fiducia. Anche la
formazione e il perfezionamento professionale non devono essere
trascurati - Uattivita nel centro di formazione a Dagmersellen sara
portata avanti nel miglior modo possibile e, naturalmente, nel ris-

petto delle misure precauzionali.

Insieme per sostenere il settore: solo se restiamo uniti siamo forti. Vi

auguro di rimanere in buona salute e di non perdere mai l'ottimismo.

Elisabeth Arm, Comitato centrale ASP
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NATURSTEINE IM AUSSENBEREICH

EIN NATURPRODUKT MIT CHARAKTER

Die Vielfalt von Natursteinen ermoglicht zahlreiche Einsatzmoglichkeiten im

Aussenbereich — Balkone und Terrassen, Hauszugénge, Gartensitzplitze, Zufahrten

und so weiter. Es ist wichtig, die Kunden von Anfang an iiber die Qualititen und

Eigenschaften der verschiedenen Materialien zu informieren.

Text

Martin Birgler

Foto

Gehri Rivestimenti SA

Rivestimento compatto di facciata in Silver |
Quarzite chiara, flammata e spazzolata

PIETRE NATURALI NELLE
AREE ESTERNE

UN PRODOTTO NATURALE
CON «CARATTERE>»

terrazze, cortili e viali di

diversi materiali.

considerata un materiale da
Poi trovo la sua strada anche

pregiati oppure bagni vengono
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Kompaktfassadenverkleidung mit Silver
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La varieta delle pietre naturali
permette numerose possibilita
d’impiego sia in spazi interni
che esterni, tra cui balconi,

accesso. E importante infor-
mare i clienti fin dall’inizio
sulle qualita e le proprieta dei
La pietra naturale e stata a lungo

costruzione in tutti i rami dell'edilizia.

all'interno delle abitazioni. Pavimenti

Im Sommer 2003 reiste ich, Martin Biirgler,
durch den Norden Italiens und landete dabei
auch in Trento. Unvergessen bleiben mir die
roten Gassen und Trottoirs in der Altstadt.
Abgeschliffen und gerundet durch die jahr-
hundertelange Nutzung, zeigt sich der Na-

turstein in seiner schonsten Patina.

UNIVERSAL EINSETZBAR

Naturstein galt Giber lange Zeit als Baumate-
rial fur alles Mogliche im Hoch- und Tiefbau.
Dann fand der Naturstein seinen Weg ins
Innere des Hauses, edle Bodenbelage oder
auch Badezimmer werden durch Fachleute
in erster Gute ausgefiihrt. Nun sollen die Be-
lage in gleicher Qualitat wieder nach Aussen,
auf Balkone und Terrassen, verlegt werden.
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Hauszugange, Gartensitzplatze und Zufahr-

ten werden wieder &fter verlangt.

NORMENGERECHTE AUSFUHRUNG

Je nach Einsatzgebiet muss die genaue Nut-
zung geklart sein, damit klar wird, welche
Belastungen auf den Belag zukommen und
welche Normen den Arbeiten zu Grunde ge-
legt werden. Geh- und Fahrwege missen
nach der VSS Norm 40 482 «Plattendecken»
des Schweizerischen Verbandes der Stras-
sen- und Verkehrsfachleute VSS dimensio-
niert und ausgefiihrt werden. Fir die «haus-
liche» Nutzung konnen wir in der Regel nach
der Norm SIA 246 «Natursteinarbeiten -
Beldge, Bekleidungen und Werkstiicke»
arbeiten.



Treppenstufen im Schwimmbad mit Travertinverkleidung

|\ Pedate piscina in Travertino
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Kompaktfassadeverkleidung mit Quarzit Riemchen in drei

verschiedenen Hohen, naturgespalten

- £  Rivestimento compatto di facciata in Quarzite a tre diverse

§ oG misure, superficie a spacco naturale

esegquiti da specialisti di prima classe. E ora che questi

balconi e terrazze, garantendo lo stesso livello di qualita.
La richiesta per cortili e viali d'accesso e in costante crescita.

Oltre alla scelta della pietra naturale piu adatta all'uso, e
necessario prestare una certa attenzione alla sottostruttura.
Idealmente, le pavimentazioni esterne, dovrebbero essere
posate flottanti o utilizzando uno strato di ghiaia. Sulla base
delle prove fornite dal NVS, il drenaggio mediante un tappeto
drenante nel sottosuolo con una pendenza minima dell'1,5%
si e dimostrato particolarmente efficace negli ultimi anni. Le
pietre naturali hanno una vita propria e cambiano con il
passare del tempo. Gia in fase di consulenza e importante far
notare ai nostri clienti che questo tipo di materiale, formatosi
nel corso di migliaia di anni, pud avere variazioni di colore e

di struttura che fanno parte del suo «carattere».

rivestimenti trovino nuovamente impiego all'esterno, come su

Aussenbodenbelag mit
Pierre de Bourgogne

Pavimentazione esternain
Pierre de Bourgogne

ceramica-

unica.ch
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GEEIGNETE MATERIALWAHL

Neben der Wahl des geeigneten Natursteins muss der Unterkon-
struktion die notige Aufmerksamkeit geschenkt werden. Bei den
Natursteinen braucht es frost- und witterungsbestandige Sorten,
die wenig fleckempfindlich sind und je nach Art und Verlegemetho-
de minimale Dicken aufweisen. Einfach ausgedriickt: Fir Treppen
lebt eine Blockstufe bestimmt langer als eine im Verbund verklebte
Platte mit 3-4 cm Starke. Je diinner die Platten, desto grosser das

Risiko eines Schadens.

FACHMANNISCHE VERLEGUNG

Idealerweise werden Aussenbeldge lose oder im Splittmortel ver-
legt, eine Entwéasserung mittels Drainagematte im Untergrund
mit dem nétigen Gefalle von mindestens 1.5 % hat sich auf Grund der
Versuche des NVSin den letzten Jahren bewéhrt (siehe Keramikweg
Ausgabe 3-2019 und www.plattenverband.ch / Mitgliederbereich).

Trotzdem konnen Natursteinbeldge sich verfarben oder Flecken

B
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bekommen. Dies auch, weil Wasser im Splitt oder Kiesbett aufstei-
gen kann und so die Plattenriickseite benetzt. Eine Durchtrocknung
der ganzen Bodenkonstruktion wird nur in einer langer anhalten-
den Trockenperiode mit Hitzewelle erreicht. Das bedeutet, dass die
Feuchtigkeit in der Bettungsschicht nicht verhindert werden kann.
Eine Hydrophobierung fiir lose verlegte oder eine Haftschlamme
fiir gebundene Beldge kann hier Verbesserung bringen. Wird dies
in Kombination mit einer funktionierenden Drainagematte mit
gentigender Starke angewandt, so sind die besten Resultate zu

erwarten.

NATURSTEINE HABEN CHARAKTER

Natursteine haben ein Eigenleben und verandern sich mit dem Lauf
der Zeit. Es ist wichtig, unseren Kunden bereits in der Beratung
aufzuzeigen, dass dieser Uber Jahrtausende entstandene Bau- und
Werkstoff Abweichungen in der Farbe, Struktur haben kann, was zu

seinem Charakter gehort.
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BESUCH BEIM CRISTOFOLI AG, BASEL

«ICH MAG DEN WANDEL»

Die Firma Cristofoli AG in Basel gehort zu den éltesten Unternehmen der Schweizer
Keramikbranche. Heute wird sie von Tobias Bader und seinem Geschéftsleitungsteam —
Dominic Girola, André Klingler und Ivan Rodella — geleitet.

VISITIAMO LA CRISTOFOLI AG, BASEL
«MI PIACE IL CAMBIAMENTO»
Cristofoli AG di Basilea € una

: delle piu vecchie imprese del

settore ceramico in Svizzera.
Oggi alla direzione dell’azien-
da ci sono Tobias Bader ¢ il
suo team.

Tobias Bader (33 anni) ¢ CEO e membro
del Consiglio di amministrazione dal 2019.
Nel 2014, ha rilevato insieme a Dominic
Girola, André Klingler e Ivan Rodella
le azioni dell’allora proprietario Remo
Egloff. Tobias Bader attribuisce grande
importanza al fatto che i quattro gestisca-
no I’attivita come una squadra: «Questo
significa che se necessario, per prendere
una decisione, dobbiamo prima consoli-
dare quattro punti di vista.» La direzione
definisce i valori aziendali in cinque punti:
onesta, sostegno reciproco, interazione
rispettosa, determinazione e coerenza. Tra
questi vi € anche una forte consapevolezza
per la clientela e un’elevata responsabilita
personale da parte di tutti i collaboratori.
Tobias Bader ¢ sempre stato consapevole
del fatto che non tutti avrebbero appoggia-
to I’idea di seguire questa strada e che si
sarebbe anche arrivati a delle separazioni.

Ciononostante, la direzione € convinta che

Text
Rob Neuhaus
Foto
Rob Neuhaus

Plattenleger Giovanni Cristofoli aus Berga-
mo mit drei Angestellten seine ersten Auf-
trage ausfihrte, ist viel Wasser den Rhein
hinuntergeflossen. Das Unternehmen hielt
allen Stiirmen statt, wuchs und investierte,
profilierte sich als Leger- und Handels-
betrieb. 1986 zog man an den jetzige Stand-
ort an der Mauerstrasse 74, baute 2008 die
hauseigene Ausstellung. Seit 2014 beliefert
die Handelsabteilung die ganze Schweiz.
Heute zahlt das Team 46 Mitarbeitende, da-
von bis zu 4 Lernende. Seit 2019 ist Tobias
Bader (Jahrgang 1987) CEO und Verwal-
tungsrat. Er hatte 2003 die Plattenlegerlehre
im Haus abgeschlossen und anschliessend
diverse Dominokurse besucht. Ein schwe-
rer Unfall mit dem Rennmotorrad zwang
ihn, seine Plane zu iiberdenken und er ab-
solvierte die Kaufmannische Lehre, gefolgt
von einem Wirtschaftsstudium. Wahrend
dieser Zeit stieg er wieder in der Firma ein,

zuerst als Verkaufer, dann kam er in die

Seit 99 Jahren gibt es die Firma. Seit der

Finanzabteilung. Im Jahr 2014 konnten er,
Dominic Girola, André Klingler und Ivan
Rodella die Aktien vom damaligen Inhaber
Remo Egloff iibernehmen. Tobias Bader legt
Wert darauf, dass die vier das Geschaft als
Team leiten: «Das bedeutet unter Umstan-
den, dass wir vier Ansichten konsolidieren,

um zu einem Entscheid zu kommen.»

WERTEBEWUSSTSEIN

Die neue Leitung definierte die Unterneh-
menswerte in finf Punkten: Ehrlichkeit,
gegenseitige Unterstiitzung, respektvoller
Umgang, Zielstrebigkeit und Bestandigkeit.
Dazu gehoren ein ausgepragtes Kunden-
bewusstsein und hohe Eigenverantwortlich-
keit aller Mitarbeitenden. Tobias Bader war
klar, dass unter Umstanden nicht alle die-
sen Kurs mittragen wollten und es kam
denn auch zu Trennungen. Dennoch ist die
Geschaftsleitung lberzeugt, dass nur dank
Weiterentwicklungen die Wirtschaftlichkeit

und Qualitat langfristig gewahrleistet sind.



Die Geschiaftsleitung (von links):
André Klingler, Dominic Girola, Iwan Rodella, Tobias Bader.
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solo grazie a ulteriori sviluppi si possano garantire redditivita e qualita
a lungo termine. Tobias Bader afferma infatti: «Mi piace il cambia-

mento, anche se comporta incertezza.»

NON ABBIAMO PAURA DI CONDIVIDERE

IL NOSTRO KOW-HOW

L’azienda Cristofoli AG ¢ organizzata nei centri di profitto Commercio
e Posa. A questi si aggiunge il team del servizio riparazioni «Platten

S.0.S.». Per garantire la qualita, I’azienda si affida a dei partenariati

e gode per esempio della certificazione «Sopro-SystemProfi». Il know-
how cosi acquisito viene condiviso in corsi di formazione, natural-

mente anche con la concorrenza. «Si tratta innanzitutto di fare un buon
lavoro e di avere dei clienti soddisfatti. A tal fine, possiamo condivi-

dere le nostre conoscenze e le nostre esperienze anche con altri

professionisti.»
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Il Consiglio di amministrazione:
André Klingler, Dominic Girola, Iwan Rodella, Tobias Bader.

Tobias Bader: «lch mag den Wandel, auch wenn er mit Unsicher-
heiten verbunden ist.» Auch zu den gelebten Werten gehort die
konstruktive Fehlerkultur. Auf der Webseite steht dazu: «Wemmer
Seich mache, denn stohn mir dezue.» Im Ernstfall bedeutet das:
Verantwortung tbernehmen und Lésungen suchen. Das gilt bis hin-
aufin die Chef-Etage. Tobias Bader: «Wenn etwas nicht so lauft, wie
ich es mir vorgestellt habe, muss ich mich fragen, ob ich korrekt
kommuniziert habe und ob ich verstanden wurde.»

KEINE BERUHRUNGSANGSTE

Die Cristofoli AG hat ihre Organisation auf die beiden Profitcenter
Handel und Verlegung ausgelegt. Dazu kommt das Reparaturteam
«Platten S.0.S.» Um Qualitat sicherzustellen, setzt die Firma auf
Partnerschaften und ist zum Beispiel ein Sopro-System Profi-Be-
trieb. Das dadurch gewonnene Know-how gibt sie in Kursen weiter,
selbstverstandlich auch an Mitbewerber. «Es geht in erster Linie
um gute Arbeit und zufriedene Kunden. Daflir konnen wir auch
andere Fachleute an unserem Wissen und an unseren Erfahrungen
teilhaben lassen.»

PERMANENTE ENTWICKLUNG

Um mit 46 Mitarbeitenden - in Spitzenzeiten sind es noch mehr -
bestehen zu kdnnen, muss ein entsprechendes Auftragsvolumen
akquiriert werden. Zurzeit macht der Handel weniger als die Half-
te des Umsatzes aus. Neben den klassischen Um- und Neubauten
gehoren auch Grossauftrage - mit dem entsprechenden Preisdruck
-zu den Leistungen des Verlege- und Reparaturbereichs. Die Ge-
schaftsleitung sucht stets nach Entwicklungsmaglichkeiten. Dank
den vielfaltigen Fahigkeiten der Mitarbeiter ist vieles maoglich. «Wie
sieht der Handel in nachster Zeit aus? Wie bringen wir die zuneh-
mende Digitalisierung und die persdnliche Kundenberatung mit
dem optischen und haptischen Erlebnis in der Ausstellung zusam-
men?» Fir Tobias Bader und seine Geschaftsleitungskollegen ist
es wichtig, sich offen und unvoreingenommen mit Veranderungen

zu befassen, um das Unternehmen sicher in die Zukunft zu fihren.
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PLATINIUM

«POSITIVE REAKTIONEN VON

LANGJAHRIGEN KUNDEN, ARCHITEKTEN
UND VERSICHERUNGEN»_

UND VERSICHERUNGEN»

Die zweite PLATINIUM-Verleihung fand im Zeichen von Covid-19 statt: Weil die

regionalen Generalversammlungen nicht stattfinden konnten, reisten Shena Meier
und Raphael Rubin zu den ausgezeichneten Betrieben und iibergaben die Trophden —
unter Einhaltung der Schutzmassnahmen.

PLATINIUM
RAPHAEL RUBIN IN VIAGGIO

Anche il nostro istruttore capo Raphael Rubin si ¢ messo in viaggio
attraverso il Ticino e i Grigioni con lo scopo di consegnare i riconos-
cimenti PLATINIUM alle nuove aziende certificate. Raphael: «Sia-
mo partiti dalla Leventina, Lugano, Locarno e alla fine Poschiavo.
Tutti quanti erano contenti di aver adempito ai requisiti richiesti,
abbiamo fatto le foto, che erano visibili anche sui social media. Da
parte mia mi sono divertito, ho conosciuto associati che non avevo
ancora avuto possibilita di conoscere personalmente.»

Foto: Raphael Rubin e Stefano Rossi, Fratelli Rossi, Giornico.
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Die Erfolgsgeschichte dauert an: Die PLATINIUM-Jury - Elisabeth
Arm, Roberto Bertacchi und Martin Birgler - konnte Anfang 2020
das Qualitatslabel der Keramikbranche zum zweiten Mal verleihen.
45 Plattenleger-, Plattenhandler- und Mischbetriebe haben die
Anforderungen an Qualitat, Wettbewerbsfahigkeit und Berufsstolz
erfillt. Shena Meier, Mitarbeiterin der SPV Betriebs AG, reiste wah-
rend finf Tagen durch die Deutschschweiz und Uberreichte den
Unternehmern und ihren Teams den PLATINIUM. Raphael Rubin,
SPV Kursleiter, fuhr dafir ins Tessin, mit einem Abstecher ins
biindnerische Poschiavo. Die Freude bei der Ubergabe war gross.
Die Reaktionen zeigen, dass der PLATINIUM bereits einen hohen
Stellenwert geniesst, Vertrauen bei Kunden und Lieferanten starkt
und die Firma weiterbringt. Ein paar Stimmen* geben die Freude

der Empfanger wieder.

«Wir haben eine lange Tradition von 82 Jahren. Das ist nicht selbst-
verstandlich und zeigt, dass wir mit viel Einsatz und Herzblut am
Werk sind.» Simon Zurfliih, Zurfliih AG (siehe Bild links)

«lch habe sehr schéne und positive Reaktionen von langjahrigen
Kunden, Architekten und Versicherungen bekommen. Das hat mich
sehr gefreut.» Daniel Jori, Jori Platten AG

«Wir sind ein Start-Up und haben uns beworben, um zu zeigen, dass
wir gute Fachleute angestellt haben und somit konkurrenzfahig
sind.» Marc und Tom Bernhard, Bernhard Baumanagement und

Immobilien GmbH

«Dieser Award zeichnet uns auch als Handwerker aus und es freut
uns ausserordentlich, dass wir ihn bekommen haben.»
Enrico Galavotti, W.E.P.

«Unser Credo ist: Wir machen alles so, wie wir es zu Hause auch

gerne hatten.» Ronny Anderegg, Anderegg Keramik AG

*Die Fotos und Videos sind auf unserer Webseite
www.plattenverband.ch unter den News verdffentlicht,
sowie auf Facebook und Instagram: Keramik Einzigartig.

keramik-
ginzigartig.ch
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COVID-19

ERFAHRUNGEN MIT DER KRISE

Die Covid-19-Krise hat die Branche unterschiedlich stark getroften.
Die Ausstellungen mussten voriibergehend im ganzen Land geschlossen
werden. In der Deutschschweiz durfte auf den Baustellen gearbeitet
werden, im Tessin waren auch diese bis am 10. Mai 2020 stillgelegt.

Im SPV-Newsletter zeigten wir auf, wie ver-
schiedene Unternehmen die Einschrankun-
gen bewaltigen und die Massnahmen um-
setzen. Hier folgt eine Zusammenfassung
(die Gesprache erfolgten teilweise umstén-

dehalber via FaceTime).

AUSSTELLUNGEN GESCHLOSSEN
Bernhard Graf, CEO der A. Blatter AG in

Bern, liber Méglichkeiten, trotz geschlos-

sener Ausstellung mit Kunden zu kommu-
nizieren: «Wir mussten alle bereits abge-
machten Termine absagen. Und dann haben
wir gleich einen Musterservice lanciert.
Unsere Kunden kdnnen also nach wie vor
Muster bestellen, ein Aussendienstmitar-
beiter liefert die Plattenmuster direkt vor
die Haustire. Das funktioniert sehr gut und
das Interesse ist gross. Zu Spitzenzeiten ha-

ben wir rund 15 Musterlieferungen am Tag.

-

Den Service haben wir lber die Startseite
unserer Webseite kommuniziert. Die Kun-
den sind begeistert und schatzen diesen
Service sehr.»

ARBEITEN AUF DER BAUSTELLE

Weltmeister Renato Meier, Ofenbauer und
Plattenleger bei der Weber Ofenbau AG in
Erlinsbach, Uber das Verhalten im Alltag:

«Fir mich war sehr einschneidend, dass
man sich nicht mehr die Hand gibt. Mittler-
weile ist das normal. Wir sind vor allem bei
Privatpersonen tatig und konnen deshalb
den Abstand sehr gut einhalten. Ich hatte
gerade zu Beginn grossen Respekt davor,
bei Personen der Risikogruppe zu arbeiten.
Deshalb war ich sehr streng mit mir selbst
und habe mich auch in der Freizeit mit nie-
mandem getroffen. Ich wollte nicht zum Ri-
siko flir meine Kunden werden.»
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NACH DEM LOCKDOWN

Andrea Gehri, Gehri Rivestimenti SA in Lu-
gano, Uber das Verhalten der Mitarbeiten-
den, nachdem die ersten Lockerungen im
Tessin stattfanden: «Alle derzeit beschaf-
tigten Mitarbeiter haben eine genaue An-
weisung zum Verhalten in Unternehmens-
raumen, bei Transfers, auf Baustellen und
bei Kunden zu befolgen. Die Regeln der so-
zialen Distanz sowie diejenigen der person-
lichen und kollektiven Hygienemassnahmen
stellen zwingende Unternehmensrichtlinien
dar und missen gemdss Anforderungen
des Bundesamtes fiir offentliche Gesund-
heit unbedingt befolgt und eingehalten wer-
den. Unser Unternehmen hat diese Richtli-
nien an alle Mitarbeiter verteilt und sie dazu
gebracht, eine Selbsterklarung tUber Ak-
zeptanz und Eigenverantwortung zu un-

terzeichnen.»



covID-19

ESPERIENZE CON LA CRISI

Da lunedi 20 aprile era
nuovamente permesso il
lavoro sui cantieri in Ticino,
tuttavia con notevoli limita-
zioni: rispetto della distanza
sociale, massimo 10 persone
su ogni cantiere.

Andrea Gehri, Gehri Rivestimenti SA,
Lugano, sulla situatione del momento
attuale: «Tutti i dipendenti impiegati
attualmente hanno seguito un’istruzione
precisa sui comportamenti da tenere negli
spazi aziendali, durante i trasferimenti,
sui cantieri e presso i clienti. Le norme

di distanza sociale, le regole di igiene
personale e collettive rappresentano diret-
tive aziendali imperative e devono essere
assolutamente rispettate come da pres-
crizioni dell’ufficio federale della salute
pubblica. La nostra azienda ha distribuito
tali direttive a tutti i dipendenti e ha fatto
loro sottoscrivere un’autodichiarazione di

accettazione e responsabilizzazione.

APERTURA DEI COMMERCI

Marco Brusa, Brusa Rivestimenti SA a
Ascona, racconta di quali sono le prime
reazioni: «I clienti che ci hanno fatto
visita in questa settimana sono coscenti
della situazione e si presentano con la
mascherina per proteggersi. Credo che

la popolazione abbia preso coscienza dei
rischi legati ad un comportamento inade-
guato e cerchi ora di rispettare le norma-
tive sanitarie in vigore e sia diventata piu
rigorosa. Ritornare a un parziale lockdown
rischia di essere ancora economicamente
piu devastanze rispettato a cio che ab-
biamo appena vissuto e la nostra societa
potrebbe avere piu difficolta a rialzarsi

una seconda volta.»

WIEDEREROFFNUNG DER
AUSSTELLUNGEN

Marco Brusa, Brusa Rivestimenti SA in
Ascona Uber die Reaktion der Kunden: «Die
Kunden, die wir empfangen durften, sind
sich der Situation sehr bewusst und sie
tragen von sich aus eine Schutzmaske, um
jegliche Infektion zu vermeiden. Ich glaube,
dass die Bevdlkerung die Situation sehr
wohl kennt und sich der Risiken eines un-
angemessenen Verhaltens bewusst ist. Die
teilweise Lockerung ist mit dem Risiko noch
grosserer wirtschaftlicher Folgen verbun-
den, als wir sie jetzt erlebt haben und un-
sere Gesellschaft kdnnte eine zweite Welle

nur schwer verkraften.»

DIGITALISIERUNG FUR PLATTENLEGER-
UNTERNEHMEN

Marc Graf, GRAF Plattenbeldge & Ofenbauin
Azmoos, iiber die Vorteile der Digitalisierung
in der Krise: «Digitalisierte Betriebe sind
zurzeit im Vorteil und konnen dadurch ratio-
nell und effizient den schwierigen, kontakt-
losen Dialog zu Mitarbeitern, Bauleitung,
Architekten und Bauherren aufrechterhal-
ten. So kann der physische Kontakt auf ein
Minimum reduziert werden, ohne dass die

direkte Kommunikation verloren geht.»

CERAMICA-UNICA

o cLESEL

VORBEREITUNG AUF DAS QV

Adrian Fohn, Fohn Platten AG in Brunnen,
Uber die Vorbereitung der Lernenden auf
die verschobenen Lehrabschlusspriifungen:
«Wie immer: optimal vorbereiten und ein
gutes Resultat anstreben. Es dauert jetzt
noch etwas langer bis zum Prifungstermin,
folglich ist es wichtig die Motivation auf-
recht zu erhalten. Aber solche Situationen
und Herausforderungen gehoren zum Le-
ben. Man kann daraus nur lernen.»

HANDEL UND LEGER RUCKEN ZUSAMMEN
Michael Zaugg, Spartenleiter keramische
Platten der SABAG in lIttigen, stellt fest,
dass Handler und Leger wahrend der Kri-

se zusammengerickt sind: «Wir wurden
in unserer Uberzeugung bestarkt, dass wir
auf die Unternehmen angewiesen sind.
Umgekehrt haben auch die Leger gesehen,
welchen Wert ein Dienstleister wie wir fir
sie darstellen. So gesehen hat jede Krise
etwas Positives. Ich bin Uberzeugt, dass wir
diese gewachsene gegenseitige Beziehung
nachhaltig gestalten konnen und in Zukunft
noch respektvoller miteinander umgehen.
Wenn uns das gelingt, und wir arbeiten fest
daran, dann hat die Covid-19-Krise uns alle

weitergebracht.»



KERAMIK-EINZIGARTIG

PARTNERSCHAFT FREILICHTSPIELE MOOSEGG

TICKETS FUR DIE

FREILICHTSPIELE GEWINNEN!

Der SPV engagiert sich als Hauptsponsor der Freilichtspiele Moosegg
im Emmental. Diese bieten uns eine einzigartige Bithne mit Blick auf die
wunderbare Emmentaler-Hiigellandschaft, trotz Corona-Situation.

Als SPV-Mitglied habt ihr die Moglichkeit, Tickets filir die einzigartigen

Freilichtspiele zu gewinnen.
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Text FREILICHT
Elisabeth Arm SPIELE
ES:Uchtsplele Moosegg MOOSEGG

Jeden Sommer kommen auf der Waldbiihne der Moosegg oberhalb
Langnau im Emmental eine Comedy-Operette und ein Volksstiick
zur Auffiihrung. Dabei wird gelacht, gekdiisst, gesungen, verkracht
und wieder versohnt ... Die Freilichtspiele Moosegg haben sich
einen Namen fir hochstehende Unterhaltung geschaffen und

ziehen regelmassig ein grosses Publikum an.

PLAN B KOMMT ZUM EINSATZ

Aufgrund der besonderen Situation kommen die geplanten Stiicke
«Frau Luna» und «Katarina Knie» erst in der Saison 2021 zur Auf-
fihrung. Dafir kommt jetzt Plan B zum Einsatz. Ein sechskopfiges
Ensemble zaubert mit Woody Allens «Mittsommernachts-Sex-
komadie» die Jahrhundertwende, gepaart mit neurotischem Humor,
auf die Buhne. Entsprechend den Corona-bedingten Vorsichtsmass-
nahmen hat es jeweils nur 120 Platze, so dass genligend Freiraum

fur die einzelnen Zuschauer besteht.
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BUHNE FREI FUR DIE KERAMIK

Als Sponsor erhalt neu auch der SPV eine Hauptrolle. Eine Keramik-
Installation empfangt die Gaste und Uberrascht sie mit raffinierten
optischen Effekten, wie sie nur mit Keramik maglich sind. Entworfen
haben die Installation der Architekt und Szenograph Sergio Cavero
zusammen mit Urs Ammann von der A. Blatter AG Bern, die Aus-
fihrung Gbernimmt die Brindler + Partner AG in Hasle-Riegsau
zusammen mit Plattenleger-Lernenden. Aus besagten Griinden
wird die Installation erst 2021 inszeniert und enthiillt - die Plane
bleiben noch unter Verschluss, die Vorfreude halt also noch an.

TICKETS FUR SPV-MITGLIEDER

Als SPV-Mitglied kommen Sie in den Genuss der Moosegg-Vorstel-
lungen. Fir die beiden Donnerstag-Vorstellungen vom 30. Juli und
13. August 2020 verlosen wir je 2 Tickets pro Person. Die Freilicht-
spiele beginnen jeweils um 20.15 Uhr.

Schreiben Sie uns einfach eine Mail auf infoldkeramik-einzigartig.ch
mit Namen und Firma sowie dem gewiinschten Datum. Die Tickets

werden unter allen eingegangenen Mails per Los vergeben.



Das Leben ist schon,

Alle in der Schweiz vor 1990 erstellten Bauten kénnen Asbest enthalten.
Bei Umbau- und Renovationsarbeiten werden die geféhrlichen Fasern
freigesetzt. Das Einatmen selbst kleiner Mengen kann Krebs auslésen.

Schitzen Sie sich! Informieren Sie sich jetzt unter suva.ch/asbest

Schweizerische Eidgenossenschaft Finanziert durch die EKAS
Confédération suisse www.ekas.ch
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LEHRVERBUND

ES GIBT NUR VORTEILE

Silvan Ulrich steht nach seiner Ausbildung zum Plattenleger EFZ im ersten
Lehrjahr als Ofenbauer EFZ. Die Ausbildung macht er im Lehrverbund bei den
Firmen Hauser Ofenbau GmbH in Wollerau, wellflamm AG in Rapperswil, und
Chaili Ofendesign in Gross. Alle Beteiligten sind von dieser Losung iiberzeugt.
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Der Lehrverbund bietet eine breite Palette von Auftragen, Arbeits-
situationen und Kundschaften: Setzen eines Designer-Ofens ...

Wie es dazu kam: Philipp Hauser, Plattenleger und Ofenbauer
Meister i.A., hatte sich 2014 selbstandig gemacht. 2018 waren seine
Auftragsbiicher voll und er wagte es, einen lernenden Ofenbauer
einzustellen. Er hatte auch einen ins Auge gefasst: Silvan Ulrich
von der Firma Plattli Meister AG hatte die Lehre als einer der
besten im Kanton Schwyz abgeschlossen. Im Laufe des Jahres kam
es bei ein paar Auftragen zu Verzégerungen, so dass Philipp Hauser
sich Sorgen machte, ob er dem Lernenden geniigend interessante
Arbeit anbieten kdnne. Er erinnerte sich an einen Bericht in «Das
Fachmagazin» von feusuisse zum Thema Lehrverbund. Er setzte
sich mit den Firmen wellflamm AG und Chali Ofendesign in Verbin-
dung und es dauerte nicht lange, bis sie sich einig waren, Silvan im

Lehrverbund auszubilden.

PRAGMATISCHE LOSUNGEN

Philipp Gbernahm die Rolle des Ausbildenden und damit die Feder-
fuihrung. Das ist wichtig im Umgang mit dem Amt fir Berufs-
bildung. Im Lehrvertrag sind dennoch die drei Ausbildungsorte
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Wollerau, Gross und Rapperswil aufgefiihrt. Fir alle war klar: Alle

Abmachungen untereinander mussten pragmatisch und einfach
sein. Zum Beispiel die Fahrspesen: Silvan hat drei Arbeitgeber und
folglich drei unterschiedlich lange Fahrtwege. Um diese Differenzen
auszugleichen, erhalt er eine Tankkarte fur die private und ge-
schaftliche Nutzung mit dem monatlichen Maximalbetrag von 250
Franken. Daflir werden sonst keine Fahrspesen bezahlt. Die Rege-
lung ist mit dem Bildungsamt abgesprochen. Oder die Lohn- und
Spesenzahlungen: Alle drei Unternehmen zahlen einmalig 3000
Franken auf ein gemeinsames Konto ein. Das ergibt finanziellen
Spielraum und ist gleichzeitig eine Art Kaution. Anschliessend fol-
gen monatlich 1250 Franken fir Ausgaben, wie Lohn, Kurskosten
etc. Philipp Gbernimmt die ganze Administration und zahlt 250 Fran-

ken weniger ein. Er informiert seine Partner laufend, indem er ihnen



. .

.. Zuschneiden der Platten

fir einen Pizza-Ofen ...

.. Metallarbeiten fiir ein Cheminée.

Philipp Hauser: Der gegenseitige Austausch
bringt allen etwas.

Halbjahresrapport Silvan Ulrich Aug.-Dez. 2019
Jahr KW Reto Erwin Philipp Feiertag ‘s i g femm y\ Total
2019 32 44,5 44,5 h
33 33,5 8,5 42 h
34 435 43,5 h
35 17 25,5 42,5 h
36 42,5 42,5 h
37 255 18,5 44 h
38 35 9 44 h
39 44 44 h
40 43 43 h
41 42,5 42,5 h
42 17,5 25,5 43 h
43 17,5 17,5 17 52 h
44 8,5 26 8,5 43 h
45 16,5 25,5 42 h
46 42,5 42,5 h
47 42,5 42,5 h
48 44 4 44 h
49 41,5 4] 41,5 h
50 18 25,5 43,5 h
51 41 1 41 h
52 42,5 42,5 h
Total Stunden| 207] 248] 191,5] 17] 187] 17 42,5] o] 9] 910h
Total Tage | 24,352941| 29,1764706| 22,52941176| 2] 22 2] 5] | | 107,06 Tage
Normalstunden 2019 (42.5h x 20 Wochen) 850 h
Effektivstunden 2019 910 h
Lohnzuschlige (25% wenn iiber 47h/Woche) 1,25 h
Uberstunden 2019 61,25 h
Ferien bezogen 2019 (Tage) 5 Tage
Spesen auszubezahlen im Januar 2020
Schlafen (gem. Quittungen) 0 0 sfr
Fahrspesen (Wird pauschal gem. Lehrvertrag iiber Treibstoffbezug gelést) 0 0 Sfr.
Essen (18 Sfr./ Stk.) 9 162 Sfr.
Total Spesen: 162 Sfr

Keine Angst vor unndtiger Administration:

Eine einfache Excel-Liste fiir die Arbeitsaufteilung der drei Arbeitgeber.

einfach die Kontoausziige zustellt. So entfallt
eine aufwendige Buchhaltung. Auch die Pla-
nung von Silvans Arbeitsplatzen ist einfach:
Eine Google-Agenda, in dem er monatlich
platziert wird. Spezialwiinsche, wenn zum
Beispiel ein Betrieb voriibergehend auf seine
Arbeitskraft angewiesen ist, werden spontan
und unkompliziert disponiert. Der Arbeits-
rapport ist fur alle einsichtbar. Philipp stellt
zufrieden fest: «Alle Absprachen sind sehr
unkompliziert und wir haben eine angeneh-
me Kulanz entwickelt.» Mit den bisherigen
Erfahrungen sind alle hochst zufrieden.
Philipp Hauser: «Es gibt nur Vorteile fir alle
Beteiligten.»

VIELSEITIGE AUSBILDUNG

Fir Silvan bieten die drei Ausbildungsbetrie-
be den Vorteil, dass er mit unterschiedlichen
Arbeitskulturen und Auftragen zu tun hat.
Chali ist spezialisiert auf klassische Kachel-
ofen und Holzherde, wellflamm AG auf Desi-
gner-Cheminées mit modernen Steuerungs-
systemen, Hauser erstellt eher moderne
Speicherofen erledigt zwischendurch auch
Plattenlegerarbeiten. Bereits bei der Jahres-
planung achten alle darauf, dass Silvan bei

Arbeiten jeweils von A bis Z integriert ist. Das

17

zeigt Erfolg - Silvan stellt fest, dass er im
Vergleich zu anderen Lernenden bereits viele
Erfahrungen sammeln konnte - und er hat

den ersten UK mit der Note é abgeschlossen.

AUSTAUSCH BRINGT ALLEN ETWAS

Philipp halt fest, dass der Austausch zwi-
schen den drei Betrieben zwar zeitintensiv,
aber auch gewinnbringend ist. Einerseits
kénnen sie so sicherstellen, dass der Bil-
dungsplan vollstandig erfillt und der Bil-
dungsbericht regelmassig erstellt wird.
Anderseits pflegen sie - als eigentliche Mit-
bewerber - einen anregenden geschaftli-
chen und privaten Austausch. Das geschieht
zum Beispiel bei einem gemeinsamen Ski-
oder Downhill-Ausflug mit anschliessen-
dem Essen, wahrend dem die anstehen-
den Themen besprochen werden. In einem
Interview, das Philipp Anfang Jahr mit Silvan
fuhrte, drickte dieser seine grosse Zufrie-
denheit mit der Ausbildungssituation aus:
«lch kann extrem profitieren», und er wiirde
das gleiche auf jeden Fall nochmal machen.
Fazit: Fur alle ist klar, dass das Experiment
gelungen ist. Philipp erzahlt das bereits
den Schnupperlehrlingen - mit Erfolg, die

Nachfolge von Silvan ist gesichert.
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WORLD SKILLS RENATO MEIER

WAS MAN GELERNT HAT,
VERLIERT MAN NICHT

Am 26. August 2019 wurde Renato Meier,
gelernter Ofenbauer und Plattenleger, an den
WorldSkills im russischen Kazan Weltmeister
im Plattenlegen. Wie hat sich sein Leben mit
der Goldmedaille seither verandert?

WORLD SKILLS RENATO MEIER
«CI0 CHE IMPARIAMO

NON VA MAI PERS0»

I1 26 agosto 2019 Renato
Meier, costruttore di stufe e
piastrellista qualificato, ha
ottenuto il titolo di campione
del mondo quale piastrellista
ai WorldSkills di Kazan in
Russia. Com’¢ cambiata la
sua vita dopo aver conquistato
la medaglia d’oro?

Renato Meier ricorda: «E stato incredibile:
non passava giorno senza che almeno un

cliente, un artigiano, un amico o un co-

di campione del mondo. Ancora oggi mi
succede regolarmente.» Quando gli viene
chiesto come puo integrare 1’esperienza
acquisita nel suo lavoro quotidiano, dice:
«Ci0 che impariamo non va mai perso
— questo vale anche per la preparazione
in vista delle competizioni e degli stessi
WorldSkills. Allenandosi si crea una certa
abitudine che ti aiuta poi nel lavoro quo-
tidiano.» Questa esperienza la trasmette
ai suoi colleghi: «Consiglio vivamente
ai datori di lavoro di motivare i giovani
talenti a partecipare agli SwissSkills — e
suggerisco agli apprendisti di approfittare
di questa opportunita e di prepararsi seria-

mente. Ne vale veramente la pena!»
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WELCHE ERINNERUNGEN HAST

DU AN DEN 26. AUGUST 2019?

Renato Meier: An diesem Tag gab es so vie-
le Eindriicke - ich war einfach iberwaltigt.
Viel besser ist mir die Zeit davor in Erinne-
rung geblieben. Der Weg zum Ziel, das Uben
zuhause und in der Firma, das Training in
Dagmersellen mit Raphael Rubin und Hans
Zimmerli hat mir stets grosse Freude ge-

macht.

WIE WAR DIE HEIMKEHR?

In Moskau gab es einen ausgiebigen Aus-
gang, dann der Rickflug, der Empfang in
Ziirich-Kloten, das Wiedersehen mit der
Familie, dem Geschaft, den Kollegen - zu-
hause habe ich dann die Anstrengung erst

richtig gesplirt.
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UND WIE HAST DU DEN «WIEDEREIN-
STIEG» IN DIE ARBEIT IN DER FIRMA
WEBER OFENBAU AG BEWALTIGT?

Es war speziell: Ich wurde taglich mehrmals

auf meinen Weltmeistertitel angesprochen,
von Kunden, Handwerkern wie auch im pri-
vaten Kreis. Auch heute noch gibt es diese

Reaktionen regelmassig.

GIBT ES REAKTIONEN AUS DER
KUNDSCHAFT?

Es gibt sogar solche, die wiinschen aus-
driicklich den Meier ... Schon daran ist, dass
sich Leute eher getrauen, Komplimente fir
eine gelungene Arbeit zu erteilen und ihre
Freude auszudriicken.
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WIE KANNST DU DEINE ERFAHRUNGEN AUS

DEN VORBEREITUNGEN UND DEM WETTKAMPF

IN DIE TAGLICHE ARBEIT EINBRINGEN?

Was man gelernt hat, verliert man nicht - das gilt auch fir die Wett-
kampfvorbereitung und die WorldSkills selber. Uben bringt Routine
und die hilft einem bei der taglichen Arbeit.

WELCHE HOHEPUNKTE - BERUFLICH UND PRIVAT -

STEUERST DU AN?

Ich arbeite weiterhin bei der Weber Ofenbau AG, und es gefallt mir
sehr gut - auch wenn ich mir vorstelle, eines Tages in irgendei-
ner Form selbstandig zu werden. Ich habe mit der Weiterbildung
in Richtung Ofenbauermeister angefangen. Nach dem Fachmann
Ofenbau bin ich jetzt in der kaufmannischen und unternehmeri-

schen Weiterbildung. Diese ist momentan allerdings wegen der

Anzeige

CAMPIONE

Corona-Krise unterbrochen. Privat mdchte ich gerne ein paar Rei-
sen nachholen, die ich wahrend der intensiven Phase aufgeschoben
habe. Ich bin optimistisch, dass dies nach der jetzigen Ausnahmesi-

tuation bald wieder maglich sein wird.

WELCHE ERFAHRUNGEN GIBST DU AN DEINE
BERUFSKOLLEGINNEN UND -KOLLEGEN WEITER?

Den Chefs lege ich ans Herz, die talentierten jungen Leute fir die
Teilnahme an den SwissSkills zu motivieren - und den Lernenden
empfehle ich, diese Chance wahrzunehmen und sich serids darauf

vorzubereiten. Der Zeitaufwand lohnt sich auf jeden Fall!

EIN KLUGER SCHACHZUG

SIKA PLATTENWERKSTOFFE - ALLES AUS EINER HAND

Grundierung, Ausgleichsmassen, Entkopplungen, Klebe- und Fugenmortel fiir unterschiedlichste Fliesenbelage

Plattenwerkstoffe im Uberblick

BUILDING TRUST
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SWISS SKILLS 2020

GUTE NACHRICHTEN FUR

UNSERE KANDIDATEN

SWISSSKILLS 2020
BUONE NOTIZIE PER | NOSTRIL CANDIDATI

Trotz der Verschiebung der SwissSkills 2020 in Bern ins Jahr 2022
finden Schweizermeisterschaften fir den Beruf des Plattenlegers
vom 9.-12. September 2020 statt. In enger Absprache mit der
Fédération Romande du Carrelage werden diese in Dagmersellen Nonostante il rinvio di SwissSkills 2020 a Berna fino al 2022,
durchgefiihrt - dabei gilt es, ebenfalls die Hygiene- und Schutz- i campionati svizzeri per la professione di Piastrellista si svolgeranno
massnahmen einzuhalten. dal 9 al 12 settembre 2020. In stretta collaborazione con la

Fédération Romande du Carrelage FERC, queste si terranno a
Wir freuen uns iber weitere Followers in den Sozialen Medien - wir Dagmersellen — rispettando le misure igieniche e protettive.

werden euch auf dem Laufenden halten. Non vediamo 1'ora di avere altri seguaci nei social media — saremo

#Keramik Einzigartig comunque in grado di tenervi aggiornati.

Anzeige

Altsagenstrasse 7 - 6048 Horw - Telefon 062 77 22 32 - info@smart-step.ch - www.smart-step.ch
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MOVE TO 25: ESPANSIONE
DELLINFRASTRUTTURA | LAVORI
PROCEDONO COME DA
PROGRAMMA

I lavori per I’ampliamento
del centro di formazione a
Dagmersellen procedono
secondo la tabella di marcia,
anche se a causa del
COVID-19 ¢ necessario
sottostare a numerose, seppur
necessarie, misure organiz-
zative supplementari. Franco
Exer, capo cantiere dell’im-
presa di costruzioni Wiiest &
Cie AG, e Tobias Meier, diret-
tore lavori dello studio di ar-
chitettura Amberg Architekten
AG, hanno fornito informazio-
ni sul posto.

MOVE TO 25: INFRASTRUKTURERWEITERUNG

DIE BAUARBEITEN SIND AUF KURS

Die Arbeiten am Erweiterungsbau fiir den Bildungspark Dagmersellen sind
genau im Zeitplan, auch wenn Covid-19 zahlreiche zusitzliche organisatorische
Massnahmen erfordert. Franco Exer, Baufiihrer der Bauunternehmung
Wiiest & Cie AG, und Tobias Meier, Bauleiter des Architekturbiiros Amberg
Architekten, gaben Auskunft vor Ort.

Sie halten korrekten Abstand: Baufiihrer Franco Exer,
Bauleiter Tobias Meier und Polier Markus Ruckstuhl.

Mantengono la giusta distanza: Franco Exer (capo cantiere),
Tobias Meier (direttore lavori) e Markus Ruckstuhl (capomastro).

Text
Rob Neuhaus
Foto
Rob Neuhaus

Fir die Firma Wiiest & Cie AG, mit den Bau-
meisterarbeiten fir die erste Etappe des
Erweiterungsbaus beauftragt, brachte die
Covid-19-Krise etwas weniger Uberraschun-
gen als fir andere. Bauflihrer Franco Exer ist
ebenfalls Sicherheitsdelegierter der ganzen
Unternehmensgruppe. In dieser Funktion
hatte er bereits 2009, beim Ausbruch der
sogenannten Schweinegrippe, zusammen
mit der internen Taskforce einen Pandemie-
plan erstellt. Dieser kam damals nicht zum

Einsatz, aber jetzt konnte er mit wenig Auf-
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wand angepasst werden. «Unser Massnah-
menplan war in zehn Minuten geboren, wir
mussten nur wenige Details, zum Beispiel
den Sicherheitsabstand von 1.5 auf 2 Meter

anpassen», stellt er fest.

PLANEN UND SENSIBILISIEREN

Sofort wurden Flyer mit den Abstands- und
Hygienemassnahmen uberall aufgehangt
und Desinfektionsspender in Biiro, Werkhof,
Werkstatt und Baustellen verteilt. Infopla-

kate, Seifen und Einweghandtiicher fir die



Baustellen folgten. Franco Exer machte sich gleichzeitig auf die Jagd
nach Masken. Eine erste Lieferung ist eingetroffen, und die Firma ist
auf der Warteliste, sollte sie mehr bendétigen. Bisher konnte ohne
Schutzmaske, mit 2 Metern Abstand gearbeitet werden. In Ausnah-
mefallen, zum Beispiel beim Giessen von Beton, darf der Abstand
wahrend maximal 15 Minuten reduziert werden. Im Auto sitzen ma-
ximal zwei Personen, diagonal versetzt. Weitere Arbeiter legen den
Arbeitsweg individuell mit Privatauto zuriick. Diese und weitere Mas-
snahmen gelten fir jeden Arbeitsplatz: Besuche nur auf Anmeldung,
kein gemeinsames Zniini. Fir die ganze Firma bedeuteten die letz-
ten Wochen, sich dauernd an die neuen Weisungen der Behorden
anzupassen: «Planen und sensibilisieren», sagt Franco Exer, «denn
auch wenn die Infektionszahlen ricklaufig sind, missen wir durch-
halten und uns weiterhin an die behdrdlichen Weisungen halten.»
Trotz, oder eher dank den diskussionslos umgesetzten Massnahmen
war es maglich, das Bauprogramm einzuhalten. Mehrere Baustel-
len wurden auf die Einhaltung der Hygiene- und Vorsichtsmassnah-

men kontrolliert. Es kam zu keinen Beanstandungen.

ETAPPIEREN UND OPTIMIEREN

Auch Bauleiter Tobias Meier vom Planungsbiiro Amberg Architekten
ist zusatzlich gefordert. In den Bausitzungen braucht es regelmassi-
ge Absprachen mit allen Unternehmen, um Ansammlungen zu ver-
hindern. Dazu gehort, dass gewisse Arbeiten etappiert werden, zum
Beispiel wenn Sanitarinstallateur und Elektriker Leitungen einlegen.
Er schatzt es sehr, dass die Firmen mit konstanten Teams auf der
Baustelle vertreten sind, so lassen sich die erschwerten Abldufe mit

wenig Mehraufwand und mdglichst hoher Sicherheit durchfiihren.
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Eine Webcam zeichnet den Baufortschritt laufend auf.

Finora ¢ stato possibile lavorare senza 1’ausilio di una maschera
protettiva rispettando la distanza di sicurezza di due metri. In casi
eccezionali, ad esempio quando si versa il calcestruzzo, la distanza
puo essere ridotta per un massimo di 15 minuti. L’auto aziendale
puo portare un massimo di due persone: 1’autista e un passeggero
che siede diagonalmente sul sedile posteriore. Altri lavoratori si
recano al lavoro individualmente con la propria auto. Queste e altre
misure si applicano a tutti i luoghi di lavoro: le visite sono possibili
solo su appuntamento ¢ lo spuntino di meta mattina in gruppo non

¢ consentito. Nelle ultime settimane I’intera azienda si ¢ adattata
costantemente alle nuove indicazioni fornite delle autorita: «Piani-
ficazione e sensibilizzazione sono essenziali», dice il capo cantiere
Franco Exer, «perché, anche se il numero delle infezioni ¢ in calo,
dobbiamo perseverare e continuare a rispettare le indicazioni federa-
li.» Nonostante, o meglio grazie alla messa in atto delle misure senza
discussioni, ¢ stato possibile rispettare il programma lavori. Diversi
cantieri sono stati controllati per verificare il rispetto delle misure

igieniche e precauzionali. Non ci sono stati reclami.

Durante le riunioni di cantiere bisogna mettersi regolarmente
d’accordo con le aziende per evitare assembramenti. Cio significa
che alcuni lavori vengono eseguiti a tappe. Per esempio quando
I’installatore di impianti sanitari e 1’elettricista devono installare

le tubature o i cavi. Il direttore lavori Tobias Meier apprezza molto
il fatto che le imprese hanno in cantiere delle squadre fisse. In
questo modo ¢ piu semplice e sicuro far rispettare le nuove proce-

dure per il rispetto delle misure di igiene accresciute.

Una webcam registra continuamente l'avanzamento dei lavori.

EIGENVERANTWORTUNG

Zur Sensibilisierung gehort auch, dass die Mitarbeitenden ihren Ge-
sundheitszustand beobachten. «Sollten Symptome auftreten, unbe-
dingt zuhause bleiben und testen lassen», ordnet Franco Exer an.
«Wir sind glicklich und froh, dass wir keine positiven Covid-19 Falle
zu verzeichnen hatten. Hoffentlich bleibt das so und wir konnen ar-
beiten.» Die spezielle Situation hat die Mitarbeiter auch zu speziellen
Corona-Innovationen animiert. Polier Markus Ruckstuhl baute einen
Wasch- und Desinfektionsplatz. Das Foto, intern verbreitet, loste ei-
nen Ideenschub bei Kollegen auf anderen Baustellen aus. Mittlerwei-
le ist eine Art interner Wettbewerb entstanden, wer noch die bessere

Hygiene- und Sicherheitsinstallation konstruiert.

Anzeige
Bodenschleifmaschine f*b o
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SPV-ASP

Text
Martin Burgler

KALKULATIONSLISTE UND REGIETARIFE

FUR PLATTENARBEITEN 2020

Die SPV Richtpreisliste 2020 konnte fristgerecht unseren Mit-
gliedern zugestellt werden. Der Dank geht an alle fleissigen Kopfe
und an unsere Partner, welche die Grundlagen dazu bereitstell-
ten und lieferten. Bei der Lektiire werden Sie feststellen, dass bei
den Vorarbeiten und Zuschlagen wieder einige neue Arbeiten da-
zugekommen sind. Bitte teilen Sie uns mit, wenn etwas fehlt oder
fehlerhaft aufgefiihrt ist. Wie immer, sind die aufgefihrten Preise
Empfehlungen und konnen von Region zu Region variieren.

Anzeige

NEWS ZU NORMEN UND TARIFEN

SIA 271 ABDICHTUNGEN VON HOCHBAUTEN

Der Schweizerische Ingenieur- und Architektenverein SIA informiert
zum Stand der Uberarbeitung der Norm SIA 271. Diese hat fir die
Plattenleger in erster Linie Auswirkungen im Bereich der Beldge
und der Abdichtungen im Aussenbereich.

Per Dezember 2019 sind weit iber 1000 Eingaben in der Vernehm-
lassungsphase gemacht worden. Diese missen nun gesichtet
und allenfalls eingepflegt werden. Danach haben alle Teilnehmer
der Vernehmlassung die Mdglichkeit, im Rahmen eines Einspra-
cheverfahrens weitere Korrekturen anzubringen. Eine vorsichtige
Schatzung besagt, dass die Norm SIA 271 im zweiten oder dritten
Semester 2021 fertig wird. Die Arbeiten an der neuen Norm SIA
271/1 Abdichtungen von Innenraumen konnen aktuell, aufgrund der
momentanen Covid-19-Situation, nicht weitergefiihrt werden.

Ihr Spezialist fiir Maschinen

und Werkzeuge

4otamg

Auch online bestellen:
www.rosset-technik.ch

Rosset Technik

Maschinen und Werkzeuge AG
Ebersmoos 4 - 6204 Sempach
Tel. 041 462 50 70




NEWS ROSSET

AUS TRADITION

ERFOLGREICH

Seit iiber 30 Jahren fiir Sie da: Ob Produkte
oder Dienstleistungen — die Rosset Technik
mit Sitz in Sempach tiberzeugt durch
Innovationskraft und umsichtige Beratung.
Und dies nah am Puls des Marktes und

der Kunden.

VOLLSORTIMENT FUR PLATTENLEGER

Die Produktepalette der Rosset Technik Uberzeugt durch das um-
fassende Sortiment mit Werkzeugen speziell fir Plattenleger. Hier
bekommen Profis alle Werkzeuge, die sie bei der tdglichen Arbeit
brauchen. Mit der entsprechenden Beratung finden die Kunden nicht
nur die individuell auf die BedUrfnisse zugeschnittenen Artikel - sie
profitieren auch vom grossen Know-how, das in Schulungen und

Workshops weitergegeben wird.

RSCHOOL FUR INDIVIDUELLES SCHULUNGSANGEBOT

Vor Jahren hat das Unternehmen in eine eigene Infrastruktur inve-
stiert und bietet unter dem Label RSCHOOL individuelle, praktische
und theoretische Ausbildungen an. Die beiden Inhaber Andreas
Bachler und Thomas Wicki sind sich einig: «Unsere Beratung hort
nicht beim Verkauf unserer Produkte auf, wir sind auch davor und
danach fiir unsere Kunden da. Wir halten uns selbst fit und ver-
gleichen unsere Artikel, um neue Losungen und gleichzeitig Inno-
vationen zu entdecken». Diese Erkenntnisse fliessen dann in die
Ausbildungstools ein, von denen neben den Kunden auch Verban-
de wie der Plattenverband und einzelnen Sektionen in Form von
Weiterbildungsseminaren profitieren. Dies kann vor Ort am Haupt-

sitz in Sempach oder direkt bei den Kunden sein.

VERSCHIEDENE BESTELLKANALE BESPIELEN

Die Rosset Technik und seine 28 Mitarbeitenden sind die Speziali-
sten fur Maschinen und Werkzeuge mit den Generalvertretungen
der Marken Dustcontrol, Raimondi und weitere. Neben dem person-
lichen Besuch der 9 Aussendienstmitarbeitenden bespielt das
Unternehmen verschiedene konventionelle und neue Bestellka-
nale - ganz im Zeichen von: Der Kunde bestimmt, liber welchen
Kanal er wann kontaktiert werden will oder ob er ein personliches
Gesprach bevorzugt. Diese individuelle Betreuung nah am Markt
und nah am Kunden wird seit Giber 30 Jahren erfolgreich gelebt.

Weitere Informationen: www.rosset-technik.ch
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Einer fir alles. Das gilt auch fir RSCHOOL.
Rosset Technik gibt sein Wissen und seine Erfahrungen weiter.

Uno per tutto. Questo vale anche per RSCHOOL.
Rosset Technik trasmette la sua conoscenza ed esperienza.

NEWS ROSSET

IL SUCCESSO DELLA TRADIZIONE

Da oltre 30 anni siamo presenti per voi sul mercato!
Che si tratti di prodotti o servizi, Rosset Technik,
con sede a Sempach, convince per la sua capacita
d’innovazione e per la consulenza competente.

Ci impegniamo per essere sempre vicino alla
clientela e al passo coi tempi.

GAMMA COMPLETA PER PIASTRELLISTI

La gamma di prodotti di Rosset Technik convince per il suo assorti-
mento completo di utensili appositamente concepiti per i piastrellisti.
I professionisti troveranno tutti gli utensili necessari per il loro lavoro
quotidiano. Con la nostra consulenza, i clienti non trovano solo gli
articoli giusti per le loro esigenze, ma beneficiano anche della grande
esperienza acquisita e poi trasmessa durante i corsi di formazione e

nei seminari.

RSCHOOL PER OFFERTE DI FORMAZIONE INDIVIDUALI
Alcuni anni fa 'azienda ha investito in proprie infrastrutture per offrire,
sotto il marchio RSCHOOL, formazioni individuali, teoriche e pra-
tiche. I due titolari, Andreas Béachler ¢ Thomas Wicki, sono unanimi:
«la nostra consulenza non si ferma alla vendita dei prodotti; ma siamo
sempre presenti per i nostri clienti, prima e dopo la vendita. Ci teniamo
personalmente aggiornati e confrontiamo i nostri articoli per cercare
allo stesso tempo nuove soluzioni e innovazioni». Queste conoscenze
vengono poi trasmesse attraverso strumenti di formazione, di cui non
solo ne beneficiano i clienti, ma anche associazioni come 1'Associa-
zione dei Piastrellellisti e singole sezioni sotto forma di seminari

di formazione. Questi si svolgono presso la nostra sede centrale di

Sempach o direttamente presso i clienti.

UTILIZZO DI DIVERSI CANALI PER LE ORDINAZIONI

Rosset Technik e i suoi 28 dipendenti sono gli specialisti per macchi-
nari e utensili con la rappresentanza generale per i marchi Dustcontrol,
Raimondi e altri. Oltre alla visita personale dei 9 rappresentanti di
vendita, I'azienda utilizza diversi canali per le ordinazioni, tradizionali
e innovativi, seguendo il principio che ¢ il cliente stesso a decidere
attraverso quale canale preferisce essere contattato e quando, oppure se
desidera un colloquio personale. Questo supporto individuale vicino al

cliente e al mercato ci caratterizza con successo da oltre 30 anni.

Ulteriori informazioni su: www.rosset-technik.ch



NEWS CODEX

DAUERHAFT SICHERE PLATTEN-
VERLEGUNG IM AUSSENBEREICH

KONTAKT

Uzin Utz Schweiz AG | Marketing | Simon Odermatt
Telefon +41 41 624 48 88 | Telefax +41 41 624 48 89

E-Mail simon.odermatt@uzin-utz.com

Gerade nach den kalten Wintermonaten sind sie wieder sichtbar: die Schiden am Plattenbelag
auf Balkonen oder Terrassen. Die Einwirkung von Schnee, Wasser, Frost und Sonnenschein
hat den fest verlegten keramischen Beldgen zugesetzt. Jetzt sind Sie als Plattenfachménner und
-frauen gefragt — die betroffenen Balkon- und Terrassenflichen miissen wieder hergerichtet
werden. Dabei kann potentiellen Schadensrisiken durch eine gezielte Auswahl an Produkten
und Verlegetechniken im Vorfeld entgegengewirkt werden.

Hier bietet codex fir die sichere und dauerhafte Verlegung von
Platten und Naturstein bewahrte Systeme auf reaktionsharzgebun-
denen Bindemittelsystemen wie BalkuDrain, BalkuDrop oder Bal-
kuSlim an.

Das codex BalkuDrain-System ist eine dauerhafte Lésung fir den
Aussenbereich, wenn beispielsweise eine drainagefahige, dinn-
schichtige Tragschicht auf einer Dammung/Abdichtung eingebaut
wird. Der Vorteil dieses Systems ist die geringe Konstruktionshohe
ab zwei Zentimetern, welche eine hohe Druck- und Biegezugfestig-
keit sicherstellt sowie eine sehr grosse Drainagewirkung besitzt.
BalkuDrain ist ausserdem nahezu schwundfrei und lasst sich gut
verarbeiten. Da es zementfrei ist, sind keine Ausbliihungen zu
beflirchten.

Bei der Verlegung von Grossformat ist das BalkuDrop-System eine
effiziente Alternative. Das System eignet sich, um die selbsttra-
genden Platten- und Natursteinbeldge (mind. 2 Zentimeter stark)
oder Betonwerksteinplatten mit mindestens 4 Zentimetern Starke
im Aussenbereich mit wenigen Arbeitsschritten und geringem
Materialaufwand in der Batzentechnik zu verlegen. Es ist auf quasi
allen Untergriinden einsetzbar und erreicht dabei eine maximale
Aufbauhohe von 4 cm.

Flr Sanierungsbereiche, in denen die maximale Aufbauhdhe deutlich
unter 20 mm liegt, hat sich codex BalkuSlim bewahrt. Es besteht
aus einer Abdichtungsbahn (RR 185), die lose auf dem tragfahigen
Untergrund ausgelegt wird. Stosse und Anschliisse an aufgehen-
den Bauteilen oder zu Abschlussprofilen werden mit dem selbst-
klebenden Dichtband (BST 150) abgeklebt. Anschliessend werden
die Fliesen direkt auf der Abdichtung mit einem absolut wasser-
dichten und deshalb frostbestandigen Polyurethan-Klebstoff direkt
auf die Abdichtungsbahn geklebt.

f i

Geskgnate Flieisebelag

tedes X-Fticen als Fugenmeénel
codex Flietopur

cades BST 150

UM RR 185

Gl alteipacht elmaian
coddex NC 305

.

Beispiel codex BalkuSlim: Visualisierung Systemaufbau
fur Sanierungsbereiche mit geringer Aufbauhohe.

Untergrundvorbereitung:
Gefalleherstellung mit
codex NC 395.

Feinsteinzeugplatte
verlegt mit codex
Fliesopur auf
Abdichtungsbahn
UZIN RR 185.

codex BalkuSlim:
Produktauswahl zum
sicheren Systemaufbau
mit codex.



SPEZIAL-VERSICHERUNGSPAKET FUR DIE MITGLIEDER DES SPV

DIE OPTIMALE SICHERHEIT FUR SIE

UND IHREN FAHRZEUGPARK

Die Flottenversicherung von Generali bietet Unternehmen ein umfassendes
und flexibles Leistungspaket zu einem giinstigen Preis.

Max Roth, PROMRISK AG

WAS VERSICHERT DIE FLOTTENVERSICHERUNG?

HAFTPFLICHT

Sichert Sie ab, wenn Sie einer anderen Person oder an Fahrzeugen,
die nicht Ihnen gehoren, Schaden zufiihren. Versichert ist auch das
eigene Fahrzeug, wenn Sie es zur Durchfiihrung einer Arbeit be-

nitzen.

KASKODECKUNG

Teilkaskoversicherung fiir Schaden durch Diebstahl, Feuer, Elemen-
tarereignisse, Glasbruch, Vandalismus etc.

Vollkaskoversicherung mit Deckung bei Kollisionsschaden am eige-
nen Fahrzeug. Sie umfasst ebenfalls die Leistungen der Teilkasko-
versicherung. Auf Wunsch kann auch eine Parkschadenversiche-
rung abgeschlossen werden.

- UNSERE DREI KASKO-LEISTUNGSPAKETE: 1
] Versicherte Vollkasko-  Vollkasko Teilkasko ),
3 Leistungen Plus .
 Personliche Effekten 1
+ CHF 5°000.— versichert versichert versichert .
* Parkschaden versichert nicht versichert  nicht versichert 3
. Glaszusatz versichert nicht versichert  nicht versichert +

@0 0000000000000 0000000000000 000000000 000 00

Parkschaden: Sofern die entsprechende Vereinbarung getroffen
wurde, Ubernehmen wir die durch unbekannte Dritte verursachten
Schaden am parkierten Fahrzeug. Fiir diese Spezialdeckung gilt
Folgendes:
e Versicherung besteht fiir héchstens einen eingetretenen
und gemeldeten Schadenfall pro Versicherungsjahr.
¢ Die Hochstentschadigung pro Schadenfall ist auf CHF 2'000.-
begrenzt.

e Zerkratzen der Lackierung ist versichert.

Glaszusatz: Glasbruch von Scheinwerfern und Scheinwerferbirnen
oder Xenon- und LED-Scheinwerfern ist versichert. Ausgenommen
sind Schaden, die auf einen inneren Defekt oder normale Abnit-

zung zurickzufiihren sind.

VOLLKASKO-PLUS

Folgende Deckungen sind im Paket Vollkasko-Plus automatisch
versichert.

Entschadigung: Ist Ihr Fahrzeug neu? Dann profitieren Sie von einer
100-Prozent-Entschadigung in den ersten zwei Betriebsjahren.
Unfallversicherung: Ermaglicht Ihnen die Versicherung des Lenkers
und/oder der Mitfahrenden, welche die versicherten Fahrzeuge be-
nutzen.

Flotten-Assistance: Bietet eine medizinische Betreuung der Mitfah-
renden und/oder eine technische Strassen-Assistance an Fahrzeu-
gen (Personenwagen, Motorrader, Lieferwagen, leichte Wohnmobile,
Lastwagen bis 40 Tonnen, Wohnanhdnger bis 7500 kg und Anhdnger
mit einem Leergewicht unter 750 kg). Im Ausland ist sie maximal
90 Tage giiltig.

Grobfahrlassigkeit: Verzicht auf das Riickgriffsrecht im Falle von
grober Fahrlassigkeit.

Cross Liability: Die Cross Liability kann optional auch gewahlt
werden. Mit dieser Deckung sind Schadenfalle bei einer Kollision

zwischen lhren Fahrzeugen im Vertrag versichert.

PREIS

Mit unseren Losungen profitieren Sie von attraktiven Pramien.

EIN BEISPIEL FUR DIE VORTEILE EINER FLOTTENVERSICHERUNG
Die Gesellschaft Musterplatten AG besitzt drei Tochterunterneh-
men in Zurich, Rapperswil und Kisnacht. Um die Buchhaltung zu
vereinfachen, wiinscht sie, dass jede Tochtergesellschaft die ent-
sprechende Pramie fir die jeweils verwendeten Fahrzeuge enthalt.
Generali entspricht dem Wunsch der Gesellschaft und bietet die
Moglichkeit mehrerer Pramienzahler. Die Tochterunternehmen
erhalten die ausstehende Pramienrechnung sowie eine definitive

Abrechnung gemass Status des Fahrzeugparks.



VERBANDS-VERSICHERUNGSLOSUNG

Die PROMRISK AG, der Versicherungsmakler des Schweizerischen
Plattenverbandes (SPV), hat fiir dessen Mitglieder eine Verbands-
Versicherungslésung fiir die betriebliche Motorfahrzeug Flotten-
versicherung entwickelt, zusammen mit der Generali Versicherun-
gen, Adliswil, Schweiz. Diese kann abgeschlossen werden sofern
ein Fahrzeugpark von mindestens drei Fahrzeugen besteht, welche
Uber die Firma eingelost sind. Diese Versicherungslésung zeichnet
sich durch eine flexible Versicherungsdeckung aus, die um einzel-
ne Deckungsbausteine erganzt werden kann und preislich sehr
attraktiv ist.

Machen Sie Gebrauch von der Mdglichkeit, in die Verbandslosung
des SPV zu wechseln und fragen Sie uns unverbindlich fir eine
Offerte an. Bei Fragen im Zusammenhang mit Ihren betrieblichen

Versicherungen stehen wir lhnen gerne zur Verfligung.

Anzeige

BALKONE
UND TERRASSEN

DAUERHAFT UND SICHER VERLEGEN

Zwei perfekte Losungen fiir die anspruchsvolle

DIE PROMRISK AG WEISS RAT:

Die PROMRISK AG bietet fiir die Mitglieder des SPV Verbands-
Versicherungslosungen an. Als unabhéngiger Versicherungsmakler
hat sie zusammen mit der Generali diese innovative Motor-
fahrzeug-Flottenversicherung geschaffen, die den SPV-Mitgliedern
einen echten Mehrwert bietet.

KONTAKT:
Tel. 044 851 55 66 oder info@promrisk.ch

Verlegung im Aussenbereich mit den Profi-Systemen

codex Balkuslim und codex Balkudrain.

www.codex-x.ch




NEWS HAMA

ENTWEDER ODER:

FUSSBODEN-HEIZ- ODER KUHLSYSTEM

Keine Frage, effizientes Heizen wirkt sich positiv auf das Weltklima aus. Auch Blanke
leistet seinen Beitrag mit einfachen, effizienten und klimafreundlichen Produktlosungen,
die sich auch positiv auf das personliche Raumklima auswirken.

Text

Marco Mannhart
Foto

Blanke

Neben dem Heizen im Winter kann eine Fussbodenheizung im Som-
mer Wohnungen und Raume auch kiihlen. Mit einem Fussboden-
Heiz- und Kihlsystem kann zu jeder Jahreszeit ein angenehmes
Raumklima erzeugt werden.

NIEDRIGE AUFBAUHOHE

Dafiir wurden zum Beispiel vom Hersteller Blanke zwei neue Flachen-
heizsysteme entwickelt. Wo nur eine geringe Konstruktionshohe vor-
handen ist, wird das System Permatop SF eingesetzt: Es ist fir Kera-
mik- und Natursteinbeldge, wie auch fir alle Arten von Weichbeldgen
zum Heizen und Kiihlen von Raumen gedacht. Mit einer kompletten
Aufbauhdhe ab 14 bis 21 mm, zahlt es zu den niedrigsten Systemen.
Die Lésung besteht aus einer selbstnivellierenden Energieverteil-
schicht SF FILLER, welche die Heiz-und Kihlleiter umschliesst. Bei
Hartbeldagen wird SF durch den armierenden Belagstrager PERMAT
fur die Entkopplung belegt. Die Trocknungszeit der selbstnivellieren-
den Energieverteilschicht betragt nur 3 bis 12 Stunden.

EINE ZWEITE MOGLICHKEIT

Mit 3 weiteren Systemen (Permatop BF, BF+ und BFC) - bestehend
aus einer Polystyrol-Noppenplatte - wird die Schwindung des Estrichs
kontrolliert abgebaut. Konkret heisst das, dass Blanke BFC dadurch
ohne jegliche Bewegungsfugen eingebaut werden kann. Ebenso wird
der Estrichscheibe die Kraft genommen, sich aufzuschiisseln und zu-
riickzuverformen - was wiederum bedeutet, dass man keine Randab-
senkungen haben wird. Das lastige Erneuern gerissener Silikonfugen
entfallt. Das 5-lagige Heizrohr besteht aus sauerstoffdichtem Poly-
ethylen (PE) mit einer innenliegenden Schutzschicht. Damit werden
die Verschlammung und Beschadigungen der Heizrohre verhindert.
Auch hier wird der Oberbelag durch den Belagstrager Blanke PER-
MAT geschiitzt. Eine integrierte Dammschicht, je nach System 10 mm
oder 30 mm, verbessert Warmedammung wie auch Trittschall (um
bis zu 28 dB). Die Blanke BF-Familie kann ab einer kompletten Ein-
baustdrke von 34, 44 oder 64 mm realisiert werden. Alle Systeme sind
daher sowohl fir den Umbau, wie auch fiir den Neubau verwendbar.
Durch die geringe Estrichmasse bleibt das System schnell reagierend

und spart tiber die niedrigen Systemtemperaturen Energiekosten.

NN
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h=62 mm Min.

Dank verschiedenen Aufbauhdhen konnen alle Anforderungen
abgedeckt werden.
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Der Noppenplatte dient zur Aufnahme der Heizrohre
und zum kontrollierten Schwundabbau des Estrichs.

SMART HOME
Uber 90 Prozent aller Haushalte in der Schweiz sind mit dem Internet

verbunden, aber nur zirka 15 Prozent nutzen bereits Smart-Home-
Anwendungen. Blanke Smart Home bedeutet nicht nur mehr Wohn-  Heizkreisverteiler mit Stellantrieben und Basiseinheit
qualitat und Komfort, sondern auch ein hohes Energiesparpotenzial
fur Zuhause. Ob das schnelle und einfache Steuern von Heizung, Si-
cherheit, Licht oder Beschattung, Smart-Home-Technik bietet Ihnen

komfortables und einfaches Bedienen verschiedenster Bereiche. Das

einfach zu installierende System bietet durch modulare Erweiterbar-

keit einen unkomplizierten Einstieg in die Smart-Home-Welt.

*

] ) Mit dem Smart-Home-Gerat kann die Raumtemperatur
von Hama Keramikdesign vertreten: gesteuert werden.

Der SPV Gonner+ Blanke Systems wird

www.hama-keramikdesign.ch

Anzeigen

BLANKE PERMATOP SF @

Das schnelle FuBbodenheiz- und KUhlsystem FORHANDWERK,DAS OBERZEUT,

> Minimale Aufbauhdhe von nur 14mm

> Sehr geringe Trocknungszeit - schnelle Verlegung
ohne Wartezeit

> Einfacher Ausgleich durch im System enthaltene
Energieverteilschicht

BLANKE PERMATOP SF erhalten Sie hier:

hama keramikdesign GmbH
St. Gallerstrasse 115
9320 Arbon

T +41(0)71 446 61 66 . .
W www.hama-keramikdesign.ch keramikdesi gn

Manufakturkeramik. . | HHNH

BAUKERAMIK AG

Schulanlage Mattenbach
Winterthur ] Dorfstrasse 101

8424 Embrach ZH
Fon 044 866 44 44
www.ganz-baukeramik.ch
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NEWS MAPEI

BAHNHOFSUNTERFUHRUNG,

MONTBOVON (FR])

Als wichtiger Bahnknotenpunkt fiir die Freiburgischen Verkehrsbetriebe und
die Montreux-Berner Oberland-Bahn spielt der Bahnhof Montbovon auch aus
touristischer Sicht eine grosse Rolle. Von 2017 bis 2019 wurde er komplett
modernisiert. Mapei konnte mit ihren Produkten zur Mosaikverlegung in der

neuen Bahnhofsunterfithrung beitragen.

Mapei stand der Sassi Carrelages Bulle SA bei der Auswahl
und Verarbeitung der Produkte beratend zur Seite.

Der Bahnhof Montbovon im Kanton Freiburg spielt durch seine
ideale Lage zwischen dem Greyerzbezirk, dem Waadtléander Ober-
land und der Waadtlander Riviera auch fiir den Tourismus eine
wichtige Rolle: Er nimmt jedes Jahr mehrere Hunderttausend
Reisende der GoldenPass-Linie auf. Um den Bahnhof an die wach-
senden Betriebsanforderungen anzupassen und ihn barrierefrei zu
gestalten, wurde er von 2017 bis 2019 komplett modernisiert. Dafiir
wurden u. a. die Perrons verldngert und breiter gestaltet und es
wurde eine Bahnhofsunterfiihrung eingerichtet.

Mapei konnte mit ihren Produkten zur Mosaikverlegung in der neu-
en Unterfiihrung beitragen. Um der Unterfiihrung eine besondere
Note zu verleihen, wurden drei Landschaftsbilder aus der Region
in die Mosaike integriert. Dafiir wurden die Feinsteinzeug-Mosaike
speziell bedruckt. Beim Verlegen musste die Sassi Carrelages
Bulle SA ganz genau darauf achten, die Mosaike in der richtigen

Reihenfolge zu applizieren.

Mapei freut sich, dass sie zur Gestaltung der neuen Bahnhofs-
unterfihrung beitragen konnte, und bedankt sich bei der Sassi
Carrelages Bulle SA, den Freiburgischen Verkehrsbetrieben und
der Montreux-Berner Oberland-Bahn fiir die gute Zusammenarbeit.

TECHNISCHE DATEN

Baujahr 2017—2019

Bauherr Freiburgische Verkehrsbetriebe (TPF),
Freiburg; Montreux-Berner Oberland-
Bahn (MOB), Montreux

Architekt RBCH architectes, Bulle

Verarbeitende Firma Sassi Carrelages Bulle SA, Bulle

Technischer Berater Mapei ~ Thierry Sandoz
Produkte Mapei Adesilex P10, Isolastic, Keralastic T,
Planitop Fast 330, Ultracolor Plus




BAHNHOFSUNTERFUHRUNG

@ Montbovon, FR

Mapei stand der Firma Sassi Carrelages Bulle SA bei der Auswahl und
Verarbeitung der Produkte zur Mosaikverlegung beratend zur Seite.

Sie lieferte u. a. die hochwertige schnellerhartende und -trocknende,
EC1 Plus- und eco-1-zertifizierte Flexfuge Ultracolor Plus.

Weitere Infos: info@mapei.ch | +412691590 00

)
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\mapeiswitzerland
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NEWS SOPRO

DIE KOSTENGUNSTIGE UND SICHERE
ALTERNATIVE ZU STELZLAGERN

IM AUSSENBEREICH

Mit der innovativen Drainfuge «Sopro Solitdr® F20» hat die Sopro Bauchemie
ithr Profi-Sortiment um einen Pflaster- und Plattenfugenmortel erweitert.

Er eignet sich insbesondere fiir die sichere und einfache Verlegung der keramischen
Terrassenplatten mit einer Starke von 2 cm und mehr. Die neue Drainfuge kann
nicht nur in der gebundenen, d.h. starren Bauweise, sondern sogar in der

ungebundenen Bauweise verarbeitet werden.

Terrasse und Balkon werden immer mehr zum «erweiterten Wohn-

zimmer». Dieser Bedeutungswandel hat die Anspriiche an Gestal-
tung und Materialien verandert. Vor allem moderne und hochwer-
tige Outdoor-Keramik kann unter freiem Himmel punkten: sie ist
frostbestandig, rutschhemmend, pflegeleicht, kratzunempfindlich,
schmutzabweisend und behalt Gber lange Zeit ihre natirliche
Schénheit.
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Besonders angesagt sind grossformatige, keramische Feinstein-
zeugplatten mit einer Starke von 2 cm und mehr. Aus wirtschaftli-
chen Griinden werden diese Platten oftmals nicht starr im Verbund,
sondern ungebunden in einem Schotter/Splitt-Bett verlegt. Den-
noch wiinschen sich vor allem private Bauherren eine geschlossene,
d.h. dauerhaft feste und damit auch wartungsfreie Fuge ohne stan-
diges Unkrautzupfen. Und genau hier setzt die Sopro Bauchemie
mit ihrem Sopro Solitar® System an.

Es ermdglicht die einfache Verlegung von Feinsteinzeug-Terras-
senplatten (=2 cm) im Aussenbereich ab 3 mm Fugenbreite in der
ungebundenen Bauweise. Nach Aufbau der verdichteten, groben
Schottertragschicht, wird eine Bettungsschicht aus gewaschenem,
filterstabilen Edelsplitt im Gefalle verteilt und verdichtet. Die Ver-
legung der Platten erfolgt im Buttering Verfahren durch Aufziehen
eines Sopro Plattenklebers auf der Riickseite der Platte. Anschlies-
send wird der neue Pflasterfugenmartel Sopro Solitar® F20 ein-
geschlammt oder eingekehrt. Dabei entsteht eine geschlossene,

unkrautfreie und wasserdurchlédssige Fuge.

Bei dem neuen Sopro Solitar® F20 handelt es sich um einen ein-
komponentigen, kunstharzmodifizierten, gebrauchsfertigen Pfla-
sterfugenmortel fur leicht beanspruchte Pflaster-, Naturstein-,
Keramik-, und Klinkerbelage - fir die gebundene und ungebundene
Bauweise. Das einkomponentige Produkt kann einfach und schnell
sowohl im Schlammverfahren mit Gummischieber und Wasser-
sprihstrahl verarbeitet werden, ist aber auch einkehrbar. Ein
weiterer Vorteil fir den Handwerker: Die Verarbeitung von Sopro
Solitar® F20 ist selbst bei leichtem Niederschlag mdglich. Die
Fugenbreite muss mindestens 3 mm betragen. Der Fugenméortel
ist Frost-Tausalzbestandig und fir die Nutzungskategorien N1 und
N2 (bei gebundener Bettung] gem. ZTV-Wegebau bzw. VBK 1-3 der
DNV Pflaster geeignet.



AGENDA

WICHTIGE TERMINE

DATE IMPORTANTI

20.08.2020 PM20-21 Dagmersellen IMPRESSUM/IMPRONTA
Erster Schulungstag vorbereitender Kurs auf
die Hohere Fachprifung fiir Plattenleger/innen AUFLAGE/EDIZIONE:

3000 Exemplare

21.08.2020 SLBZ'O_1[;,127d e A . " Zofingen HERAUSGEBER /EDITORE
e OB S LESERBRIEFE/LETTERE DI LETTORI
09.09.2020-12.09.2020  SwissSkills Berufsschweizermeisterschaften Dagmersellen ABONNEMENTE/ABONNAMENTI
Campionati svizzeri delle professioni INSERATE/ANNUNCI
18.09.2020 PLB20-4.17 Dagmersellen SPV Schweizerischer Plattenverband

ASP Associazione Svizzera

Domino Modul 4, Baustellenorganisation ;
delle Piastrelle

25.09.2020 SPV Delegiertenversammlung Dagmersellen Keramikweg 3, 6252 Dagmersellen
ASP Assemblea dei delegati Telefon: 062 748 42 52

22.09.2020 Weiterbildung, Hitzképfe abkiihlen (Grundlagen) (SPV) Dagmersellen Fax: 062 748 42 50

28.10.2020 Umgang mit schwierigen Situationen / Konflikte keramikweg@plattenverband.ch
erkennen und analysieren Konfliktmanagement www.plattenverband.ch
im Bauwesen und in der Immobilienwirtschaft REDAKTION/REDAZIONE

02.10.2020 Weiterbildung, Form und Farbe Dagmersellen Rob Neuhaus (Leitung),

Martin Biirgler,
Carole Schifer,
Andreas Furgler

Vertiefung der Formen- und Farbenlehre. Gestaltungs-
vorschlage mit Platten unter Beriicksichtigung von
Form und Farbe erstellen und zeichnerisch darstellen.

DRUCK/STAMPA
06.11.2020 Weiterbildung, Bilder sagen mehr als 1'000 Worte Huttwil Brunner AG, Druck und Medien,
Warum gute Fotos flir Homepages und Prospekte so Arsenalstrasse 24, 6011 Kriens
wichtig sind und wie Sie solche selbst mit Ihrer Kamera Erscheint vierteljéhrlich
oder lhrem Handy erstellen kénnen. GRAFIK/GRAFICA
06.11.2020 PLB20-2.19 Dagmersellen 1000herz, Franco Gritti, Luzern

UBERSETZUNG/TRADUZIONE
Evelyne Hofer, Zuchwil
03.03.2021 Weiterbildung — SAVE THE DATE Dagmersellen FOTO TITELSEITE

Frauentagung Themen: Arbeitszeiterfassung nach L-GAV Gehri Rivestimenti SA

sowie Personal / Mitarbeiterfiihrung.

Domino Modul 2, Baukonstruktion

27.05.2021 Weiterbildung, Kommunikation Dagmersellen
Sie erkennen die Bedeutung der internen und externen
Kommunikation sowie wenden verschiedene Mittel an.
Sie setzen die Sprache im Umgang mit Kunden, Mitarbei-
ter, Vorgesetzte, Team usw. besser ein.
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Sopro

s ~ feinste Bauchemie

‘Sopro Solitar®F20

-este \/ 'f:lllq
l

ingebundene Verleg

von = 2 cm Feinsteinzeug

o~

-
Neu auch im Farbton
grau 15 erhitlich

Ty
Einschlammbar
-
t7...J Ab 3 mm Fugenbreite
| 3

Geschlossene, unkraut-
freie und wasserdurch-
Ia55|ge Fuge

¥
=
o
- . il s
i ] - 7
iy = &F o
L. al L. ; A

T L o =
: rﬁ*\h i ) s g oo
i & i - )
e 2 DU TR DA oL e ) 7 207 M.
L: ol & - ~r P *.--.'jﬂf'i‘l . 1 - § e i
BRI Nl TN W R W o o o i
4&{ : P~ \' i i -y ". {.:h_ ‘t“_- ! ‘1— i s J'.'f“q' 17 e by =)
.*gi '!\‘1 i - e F ._..-- 1,-5\ b y Yo . s 2 s i . z B o &=
& i o e s = &, A ol Y .« ; -
gy _.JJ@‘!‘ "Tf?h. %\. % ‘.__,‘f“ A ."h\ﬁ P 9 LS m y o
_E"; Formatbeschrankung bis max: 80x80 m, bel ungebundener Bauweise mlnd 30 30 cm. r Fr WWW-SOPI'O-Ch '."..S‘Y o s
P 5 W WG T e fan .di‘ st bl ki - S Ll



